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La digitalización de tu empresa 
implica un cambio radical en  la 
forma en la que te comunicas  con 
tus clientes y con tus empleados. 
Tu universo empresarial se amplía,  
pero para crecer correctamente  
necesitas una estrategia de  
comunicación que tome en cuenta 
todas las variables internas y 
externas que surjan.
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El marketing es el arte de conectar 
empresas con clientes a través del 

conocimiento. La materia prima de la 
mercadotecnia son los datos. Datos que 

arrojan insights, que a su vez se 
convierten en ideas que crean campañas. 

Pero en el mundo de hoy, saturad de 
publicidad, los datos sólo son un mapa 

que indica un camino. Los retos del 
camino tienen que sortearse con 

herramientas hechas a la medida.



La masificación de los medios de 
comunicación ha resultado en un mercado en 

el que cada vez es más difícil destacar. La 
atención es la materia prima de los medios y 
el recurso más preciado de los anunciantes. 

Los consumidores se han vuelto 
extremadamente celosos con los contenidos 
que eligen y los comerciales tradicionales se 

convirtieron en una molestia recurrente. 
La única solución es hablarle a los 

consumidores en el lenguaje 
universal de los humanos.
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La narrativa



En Cognitive tenemos una aproximación 
total a las áreas de oportunidad en 
comunicación que trae consigo la 
digitalización. Utilizamos los datos de tu 
empresa, de tu mercado y de tus 
consumidores, y aplicamos técnicas 
narrativas para crear e implementar 
estrategias cautivadoras con las que 
puedas llegar a los clientes que necesitas 
y que te necesitan. Nos hacemos cargo de 
todo el proceso, desde la idea hasta la 
implementación para así alinear metas y 
potencializar objetivos. 
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Servicios
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Creación de estrategias de 
marketing enfocada en objetivos

Hoy en día las empresas están obligadas 
a competir en los mercados globales en 

donde la competencia es feroz, para 
conseguir una ventaja competitiva 

debemos de idear e implementar las 
formas más eficaces para posicionar tus 

productos o servicios y en general la 
imagen de tu compañía.
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Servicios:

Investigación de mercados 

Estrategia de ventas 

Posicionamiento de marca 

Posicionamiento 

de imagen pública 

Mantenimiento 

de imagen pública



Diseño e implementación 
de campañas publicitarias

Las campañas publicitarias son una 
pieza fundamental en toda 
estrategia de comunicación. 

Diseñamos campañas hechas a la 
medida, flexibles y vivas, para dar a 
conocer tu producto o servicio a su 
mercado meta y así comunicar de 
forma correcta todos los beneficios 

que tienes por ofrecer.
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Diseño e implementación de 
campañas publicitarias

Diseño de estrategia publicitaria

Creación de materiales publicitarios 

Manejo de redes sociales

Viralización de contenidos
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Las relaciones públicas nos permiten 
posicionar mensajes estratégicos en 
medios de comunicación para así 
diversificarlos y llegar al público desde 
distintas áreas, con mensajes que no 
parecen publicidad aunque 
son planeados como tal.

También nos permite construir y conservar 
la reputación y es que la reputación es el 
elemento más valioso para cualquier 
persona o compañía: se construye durante 
años y en un segundo puede destruirse si 
no se promueve, mantiene y protege.

Diseño e implementación de 
estrategia de relaciones públicas
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Diseño e implementación de estrategia de 
relaciones públicas

Posicionamiento de 

mensajes en la opinión pública 

Entrenamiento de medios a speaker

Manejo de crisis

Construcción de imagen pública
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Creación de materiales de ventas

La mejor forma de vender es con claridad y precisión. 
Tu empresa puede ofrecer los mejores beneficios del 
mercado, pero si tu fuerza de ventas no los comunica 
de forma correcta, éstos no brillarán.

Es un error muy común pensar que la fuerza de ventas 
consiste sólo en el departamento de ventas. La fuerza 
de ventas de una empresa son todos los individuos que 
pertenecen a la organización, porque su identidad está 
ligada directamente a la compañía. 

Por eso que es fundamental crear materiales y pitches 
precisos que comuniquen sólo la información necesaria 
para convertir a un prospecto en un cliente, y entrenar 
a los empleados para comunicarlo correctamente.

¿Cuántas oportunidades has perdido 
por no optimizar tus mensajes?
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Creación de materiales de ventas

Elevator pitch

Pitch largo

Entrenamiento de pitch

Formulación de 

presentaciones de venta 

Manuales de venta
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Diseño o rediseño de imagen corporativa

La imagen corporativa de tu empresa debe de 
transmitir su valor, personalidad y estilo. Un 
diseño profesional te permite conectar al instante 
con tus clientes, pero para lograrlo necesitas a un 
experto que entienda a profundidad tus 
necesidades comunicacionales y las traduzca en 
la identidad gráfica de tu compañía.

¿Estás listo para cambiar los perfiles de diseño y 
branding de tu empresa para darle 
una imagen fresca y vigente?



Diseño o rediseño de imagen 
corporativa

Manual de identidad gráfica 

Logotipo

Branding

Diseño e implementación 

de sitio web

Creación de tienda digital

Papelería (presentaciones, documentos, 

tarjetas de presentación)
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Producción

Contamos con un equipo creativo y de 
producción que trabaja a nivel 

internacional con más de 20 años de 
experiencia. Utilizamos las mejores 

tecnologías para brindarle a la 
comunicación de tu empresa una 
calidad excepcional en todos los 

ámbitos. Con nuestro equipo dispones de 
un área encargada de todo el proceso, 

desde la idea hasta el montaje final.
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Producción

Producción de todo tipo de contenidos visuales, 

audiovisuales y sonoros

Comerciales (TV, cine, redes sociales, radio) 

Podcast

Carteles publicitarios

Cine y TV

Diseño de personajes hiperrealistas en 3D
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Elegir el lugar en donde vivirá y se 
mostrará tu anuncio a tus futuros clientes 
es tan importante como la creación del 
mismo. Un gran anuncio mal pautado es 
potencial perdido y peor, dinero mal 
gastado. En Cognitive tenemos a un 
equipo especializado en segmentar y 
micro segmentar públicos para que tu 
anuncio llegue de forma eficaz al público 
que necesitas y te necesita.

Pauta
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Pauta

Pautado de medios (ATL, BTL, TTL)

Medios convencionales

Redes sociales

Espectaculares y carteles



contactanos

innovacion@icognitive.mx
icognitive.mx

CDMX 
Tel. (55) 4440 - 2926

          Atlanta 188, Col. Noche Buena, Benito Juárez, 
03720 Ciudad de México, CDMX

GUADALAJARA 
Tel.  (33)  2451 - 0504

Ignacio L. Vallarta 3300 Piso 2, 
Vallarta Nte. Zapopan, Jal. CP 44690


